dzis strony

nie tylko dla malych
i Srednich
przedsiebiorstw

Puls
Biznesu

PRAWO

Podatek VAT:
ulgi na zte dtugi

A7 w 14 na 15 pafistw
czlonkowskich Unii
Europejskiej
przedsiebiorcy, ktorzy
nie dostali zaplaty, nie
musza odprowadzaé
podatku VAT,

Nie zanosi sie na to,
by Polska dolaczyta

do wiekszosci. 21

ZAMOWIENIA

Certyfikaty s
obowigzkowe
Jesli warunki przetargu
wymagaja dostarczenia
pewnych dokumentow,
nie ma mowy

o zadnych wyjatkach.
PrzeKkonatl sie o tym
Qumak-Sekom

z Warszawy. 21

‘= JUZW CZWARTEK

® Uwaga na kontrabande!
Jak przewofnik moze sie

bronié przed wykorzysta-
niem jego taboru

do przemytu?

B Wiecej na stronach dodatku
Transport i Logistyka

PROGRAM

é 10.30 - .00 Systemy wspomagajace zarzadzanie jako koniecznosé w warunkach zmian

otoczenia biznesowego.

| 1.00-11.45 ,Ekonomicznie i skutecznie” — nowa filozofia systeméw informatycznych

na przykladzie systemu

1145 - 12.30 Integracja kluczowych obszarow biznesowych w przedsiebiorstwie

Ludzie i firmy Polski przedsiebiorca podbija rynek UE

CtA Robert Smoczyniski z Ernst & Young wyja$nia
sekrety wspolnotowego kodeksu celnego.

23

Miller: zeby przezyc,

musze eksportowac

Jan Miller, wlasciciel
Stolturu, dowiodl, ze w Unii
polscy przedsiebiorcy moga,
odniesé sukces pod wlasna
marka.

Stoltur, rodzinna firma z wielko-
polskiego miasteczka Turek, dziala
na rynku od 105 lat. Przedsigbior-
stwo, kiorego udzial w polskim ryn-
ku sigga 0,6 proc., nalezy do naj-
wiekszych producentéw w swojej
branzy w Europie.

— W przeciwiefistwie do krajow
Unii Europejskiej, gdzie nasza
branze kontroluja wieley produ-
cenci, w Polsce taka dzialalnoscia
zajmuja sie tysigce malych firm.
Niemal w kazdym miasteczku zna-
lez¢ mozna zaklad, ktory sie tym
para, czesto w polchalupniczych
warunkach — wyjasnia Jan Miller,
prezes Stolturu.

Zapotrzebowanie na produkty
przedsiebiorstwa w skali kraju sie-
ga 360 tys. rocznie.

— Zbudowali$my duzg w skali
branzy firme, wyposazyliSmy ja
W najnowocze§niejsza technologie
na Swiecie. Zatrudniamy 120 osdb.
To wszystko rodzi okreslone koszty,
ktére nie pozwalajg skutecznie kon-
kurowaé cenowo z rzesza malych
producentow — twierdzi Jan Miller.,

Na klopoty — zagranica .
Wobec takiego stanu rzeczy, Stol-
tur postawil na eksport.

— Nie mialem innego wyjscia,
aby utrzymaé firme — mowi Jan
Miller.

 KLUB WIEDZY ,PULSU BIZNESU” | SZKOLY G

NASTEPCY Stoltur pozostanie w rekach rodziny, w przysztosci pokie-
rujg nim synowie Jedrzej i Piotr — zapowiada Jan Miller, wspétwiasciciel

spotki, ktorg prowadzi z bratem Marianem.,

Obecnie udzial eksportu w
sprzedazy firmy siega az 83 proc.

— Sprzedajemy nasze produkty
do wszystkich krajow Unii Euro-
pejskiej — mowi Jan Miller.

Pierwsza transakcje eksportows,
firma zrealizowala na przelomie
198811989 1.

— Zdecydowat przypadek. Przed-
stawiciel hamburskiej firmy Bade
zamierzal dokonaé zakupu w spl-
dzielni w Sthupcy, ale zostal tam Zle
potraktowany. Hamburski biznes-
men, nie checae wracaé do Niemiec
z pustymi rekami, postanowit po-
szuka¢ w poblizu innego kontra-
henta. Tak trafil do nas. Dzisiaj fir-
ma Bade kupuje takie wyroby wy-
lacznie w Stolturze — wyjasnia Jan
Miller.

for. GKR

Coraz mocniejsza pozycja firmy
na rynku niemieckim ulatwila eks-
pansje na kolejne rynki zachodnio-
europejskie.

— Na poczatku lat 90. nasz eks-
port zaczal nabieraé tak wysokiej
dynamiki, ze aby sprostaé zamo-
wieniom, zbudowalimy nowy za-
klad — mowi prezes Miller.

Stoltur sprzedaje produkty
na rynkach UE wylacznie pod swo-
Jja marka, zbierajac nagrody. Ostat-
nio podjatl eksport do USA.

— To specjalne, otwierane mo-
dele, prefer6wane przez tamtejszych
hurtownikéw — méwi Jan Miller.

Sprzedaz w gore
Przychody ze sprzedazy Stolturu
od kilku lat rosna, jak twierdzi wla-

zaprasza na bezptatne seminarium:

Zintegrowane rozwiazania informatyczne kluczem do budowania trwatej przewagi rynkowej
przedsigbiorstw w dobie wejscia do Unii Europejskiej

ERP firmy J.D. Edwards.

dzigki narzedziom firmy J.D. Edwards i IBM xSeries.

Organizatorzy:

sy,

Sciciel, w tempie ponad 20 proc.
rocznie. Wedtug szacunkéw Jana
Millera, Stoltur zamknie 2003 rok
sprzedazg na poziomie okoto 15 min
zl, o blisko 3 min z} wyzsza niz
w2002 1.

— Nie ukrywam, ze jak innym
eksporterom, bardzo sprzyja nam
wysoki kurs euro — méwi Jan Mil-
ler.

Firma zainwestowala w tym ro-
ku 7 min zt w nowoczesng, ekolo-
giczng technologie. Inwestycja
zwiekszyta moee produkeyjne Stol-
turu do 48 tys. sztuk rocznie (firma
wytwarza w ciagu roku 30 tys. wy-
robéw;, najwieksi w Europie produ-
cenci tego asortymentu dostarcza-
Jja na rynek 60-70 tys. sztuk). Pre-
zes Miller zapowiada na 2004 rok
kolejne inwestycje, szacowane na
1min z

— Myslimy o wymianie czesci
parku maszynowego i modernizacji
wlasnego transportu — wyjaSnia.

Stoltur jest producentem tru-
mien.

Ryszard Gromadzki B3
r.gromadzki@pb.pl = (Bf) 853-37-98

ROZNE WYMAGANIA

Jednym z czynnikow prmsqdia-
jacych o powodzeniu Stolturu
jest, jak deklaruje prezes, spef-
nianie specyficznych wymagan
odbiorcow z réznych krajow.
Produkty dla klientow z Wioch
53 pokrywane lakierami poli-
estrowymi, wysytane do Francii
— farbami wodoszczelnymi.

13.00 - 13.30 ,Trzy w jednym” - czyli jak nowoczesna technologia IBM xSeries umozliwia
zmniejszenie kosztow inwestycji oraz utrzymania systemu.

13.30 - 14.00 Studium przypadku - zrealizowane wdroZenie systemu J.D. Edwards
z wykorzystaniem technologii IBM xSeries w firmie Navo PGD

14.45 - 16.00 Forum Ekspertéw - dyskusja panelowa na wybrane tematy dotyczace
rozwigzan biznesowych.
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